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LEASINGUL - COMPONENTA A SISTEMULUI DE FINANTARE SI FORMA DE
SUSTINERE A INTREPRINDERILOR MICI SI MIJLOCII
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Leasingul financiar este o adevaratd oportunitate de finantare i una dintre cele mai bune optiuni pentru intreprinderile
care vor sd-si dezvolte afacerea si sa-si eficientizeze activitatea prin reducerea costurilor. Mai cu seamad, el reprezinta o
tehnica de finantare pe termen lung pentru agentii economici care au necesitatea de a achizitiona utilaje si echipamente
in activitatea operationala a acestora.

Leasingul, ca forma de finantare pe termen mediu §i lung a Intreprinderilor mici si mijlocii, presupune un risc mo-
derat, dar, In aceeasi masura, contribuie la cresterea performantelor tehnice si economice ale intreprinderilor care nu pot
sd obtina credite de la banci sau nu vor sd-si greveze patrimoniul prin instruirea de ipoteci sau gajuri.

Cuvinte-cheie: mediu de afaceri, leasing, leasing financiar, piati de leasing, asociatia companiilor de leasing,
intreprinderi mici §i mijlocii.

LEASING THE SOURCE OF STRUCTURE IN THE FINANCING SYSTEM AND FORM OF SUPPORT

SMALL AND MEDIUM ENTREPRISES

Financial leasing is a real opportunity for finance and one of the best options for companies that want to develop
their business and to streamline business by reducing costs. In particular, he presents a technical term financing for
businesses that need to purchase machinery and equipment in its operational activity.

Leasing as a form of medium and long term financing to small and medium enterprises involves a moderate risk ,
but equally influence to increased technical and economic performance of enterprises that are unable to obtain loans
from banks or do not want to impose an additional burden of training through heritage mortgages or pledges.

Keywords: business, leasing, financial leasing, leasing market, association of leasing companies, small and medium
enterprises.

In perioada de dezvoltare a economiei de piatd businessul mic si mijlociu, mai devreme sau mai tarziu,
este pus In dilema solutionarii unei probleme complexe — gasirea unei surse sigure de finantare.

Atragerea surselor de credit cu o dobanda acceptabila este actualad pentru investitiile destinate extinderii si
modernizarii procesului de producere. In comparatie cu intreprinderile mari, cele mici si mijlocii obtin cu
greu credite de lungd durata din cauza lipsei unei asigurari suficiente. O altd problema ar fi dobanzile foarte
ridicate la credite, care le fac mai putin accesibile, acesta fiind un dezavantaj destul de insemnat al Intreprin-
derilor mici si mijlocii fatd de cele mari. In aceste conditii, cea mai eficienta modalitate de finantare pentru
businessul mic si mijlociu poate fi leasingul.

Experienta térilor occidentale arata cd leasingul financiar este o adevarata oportunitate de finantare i una
dintre cele mai bune optiuni pentru intreprinderile care vor sa-si dezvolte afacerea si sa-si eficientizeze acti-
vitatea prin reducerea costurilor. Mai cu seama, el reprezintd o tehnicd de finantare pe termen lung pentru
agentii economici care au necesitatea de a achizitiona utilaje si echipamente, dar nu dispun de o finantare
adecvati. In plus, ar mai fi si avantajele fiscale, precum achitarea progresiva a TVA-ului pe parcursul perioa-
dei de leasing, amortizarea bunului de catre utilizator si protectie Tmpotriva efectelor inflationiste in cazul
contractelor pe termen lung [10].

Oportunitatea leasingului in Moldova a devenit evidentd chiar de la Tnceputul perioadei de dezvoltare a
economiei de piatd. Uzura fizica si morala a fondurilor fixe si lipsa mijloacelor banesti pentru modernizarea
si reutilarea procesului tehnologic constituie premise suficiente ale extinderii tranzactiilor de leasing. Cu toate
acestea, in ultimii ani dezvoltarea leasingului autohton a fost, de fapt, limitat.

Finantarile in acest sistem constituie o modalitate eficienta de finantare a procesului de renovare i moder-
nizare a potentialului de producere pentru intreprinderile din Republica Moldova, iar promovarea activitatii
de leasing va ameliora mediul investitional din tara [7, p.7].

Piata serviciilor de leasing din Republica Moldova este una destul de tanara, in plina dezvoltare, continua
si progresiva, fiind marcata, pe parcursul evolutiei sale, de citeva etape importante. Premise pentru lansarea
activitatii in sectorul prestarii serviciilor leasing in Republica Moldova au aparut in anul 1996, atunci cand a
fost aprobata prima lege a leasingului.
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Urmatoarea etapa ce a marcat evolutia pietei serviciilor de leasing a fost in anul 2002, cand au aparut
primele companii cu servicii exclusiv de leasing — companiile MAIB Leasing, Euroleasing si BS-Leasing
Grup, iar in anul 2004 servicii de leasing au inceput sa presteze asa companii ca: Excelent-Leasing, Galas-
Leasing si Compania Consulting Grup sub brandul IMC Leasing [1, p.56].

Conform Legii cu privire la leasing, nr.59-XVI din 28.04.2005, ,,leasingl reprezinta totalitatea raporturi-
lor care iau nagtere in scopul si in cadrul realizarii unui contract de leasing, in baza caruia o parte (locator) se
obliga, la cererea unei alte parti (locatar), sa-i asigure posesiunea si folosinta temporara a unui bun, contra
unei plati periodice (rata leasingului), achizitionat sau produs de locator, iar la expirarea contractului sa res-
pecte dreptul de optiune al locatarului de a cumpara bunul, de a prelungi contractul de leasing ori de a face sa
inceteze raporturile contractuale” [6].

Leasingul, ca forma de finantare pe termen mediu si lung a IMM-urilor, presupune un risc moderat, dar,
in aceeagi masurd, contribuie la cresterea performantelor tehnice §i economice ale intreprinderilor care nu pot
s obtina credite de la banci sau nu vor sa-si greveze patrimoniul prin instruirea de ipoteci sau gajuri [3, p.76].

Tranzactiile de leasing acorda beneficiarului un sir de avantaje In comparatie cu alte modalitati de finan-
tare, inclusiv creditarea bancara. Principalele avantaje de care beneficiaza subiectii raportului de leasing:

o acordarea finantarii in totalitate cu termen indelungat de rambursare;

o asigurarea finantarii in dependenta de necesititile individuale (este avantajoasd pentru Intreprinderile
mici i mijlocii, care nu au acces la finantarea flexibila sau la creditele bancare, de care beneficiaza
intreprinderile mari);

o majoritatea intreprinderilor au planuri investitionale de lungd duratd, pe parcursul realizarii carora

cheltuielile pentru finantarea investitiilor cu Incasarile de la comercializarea productiei fabricate, asi-
gurand o stabilitate a previziunilor financiare in comparatie cu cumpararea utilajului;

o Dbeneficierea de inlesniri fiscale la plata impozitului pe venit in cazul profitabilitatii scazute a procesu-

lui de productie si a leasingului returnabil;

e procurarea la o valoare avantajoasa a obiectului de leasing la finele perioadei contractuale, ceea ce este

un avantaj la alegerea in favoarea leasingului [12, p.53].

Putem mentiona cé leasingul prezinta si urmatoarele dezavantaje:

o 1n cadrul tranzactiei de leasing financiar platile de leasing nu se intrerup pana la expirarea termenului

de referinta, chiar daca realizarile progresului tehnico-stiintific amortizeaza moral obiectul de leasing;

o locatarul nu castigd de la majorarea costului rezidual al obiectului;

o tranzactiile de leasing international nu exclud riscurile valutare;

o costuri mai ridicate decat in cazul creditului bancar;

o afecteaza inevitabil autofinantarea viitoare ca urmare a obligatiilor periodice de plata;

o pierderea valorii reziduale a activului;

» facilitarea obtinerii poate antrena intreprinderea in operatiuni mai putin rentabile;

o echipamentul nu este proprietatea Intreprinderii si nu poate servi drept garantie bancara [11, p.75].

In afard de cele enumerate, utilizatorul (locatarul) obtine avantaje si in evidenta contabila a obiectelor de
leasing:

o platile de leasing efectuate sunt luate la evidenta in totalitate la cheltuieli si sunt deductibile;

o leasingul nu majoreaza datoria de bilant a locatarului si nu modifica raportul dintre resursele proprii si

o evidenta si amortizarea obiectelor de leasing se efectueaza in bilantul locatorului. Termenul contractului

de leasing, de reguld, corespunde cu termenul de amortizare a obiectului de leasing, iar In unele cazuri
poate fi mai mic. Cu cat mai mare este termenul de leasing si, respectiv, valoarea reziduala este mai mica,
cu atdt mai simple sunt conditiile de exploatare a obiectelor de leasing si utilizarea lor ulterioara.

Elementul de importantd majora in derularea tranzactiilor de leasing il constituie argumentarea economica
a platilor de leasing.

Platile de leasing sunt achitate de locatar sub forma de rate separate pentru utilizarea obiectelor livrate prin
contractul de leasing. In contractul de leasing partile coordoneazi: suma totala a platilor de leasing, forma lor,
modalitatea de calculare, periodicitatea si modalitatile de achitare. Formele platilor de leasing sunt prezentate
in Tabelul 1.
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Tabelul 1
Formele plitilor de leasing
Forma de achitare Metoda de calculare Periodicitatea Modalitatea de achitare
Financiara Investitionald Periodice Cote egale
Compensatorie Cu avans Simultane Cote crescitoare
Mixta Minimala Cote descrescitoare
Flotanta

Sursa: [2, p.22]

In general, forma platilor de leasing stabilita in contractul de leasing depinde in mare masuri de starea
financiara si solvabilitatea locatarului.

Dupa cum am mentionat, leasingul contine un sir de avantaje in comparatie cu alte forme de finantare;
totusi, pand 1n prezent leasingul nu a obtinut o dezvoltare destul de larga.

Piata serviciilor de leasing depinde de starea economiei in ansamblu si de evolutia acesteia. In prezent, pe
piata de leasing din Moldova activeaza peste 20 de companii care oferd urmatoarele produse in leasing atat
persoanelor fizice, cat si celor juridice.

Lideri la capitolul produse oferite in leasing sunt MAIB-Leasing SA, urmat de BT Leasing MD si Premium
Leasing SLR. Numarul redus de produse pentru alte companii (unele limitdndu-se doar la automobile) se
datoreaza specificului cererii pe piata nationala. Dat fiind faptul ca unitétile de transport constituie o marfa
lichida pe piata Republicii Moldova, iar pretul oricarui autoturism, indiferent de varsta si marca, poate fi sta-
bilit fara dificultate, influenteaza atractivitatea produselor mentionate fata de echipament (utilaj), care necesita
resurse financiare mai mari.

Intreprinzitorii autohtoni au intuit aceste avantaje si apeleaza mai des la un contract de leasing. Astfel, da-
tele companiei MAIB Leasing arata ci circa 54% din volumul de vanzari in leasing sunt acoperite de IMM-uri,
62% — la Total Leasing si 56% — la Raiffeisen Leasing. Totodata, dupa volumul de credite, companiile mari
detin o pondere de 30% la MAIB Leasing si de 22% la Raiffeisen Leasing.

Cresterea semnificativa a pietei de leasing in 2011 s-a datorat, in primul rand, bazei de raportare reduse
dupa prabusirea pietei din anul de criza 2009, astfel incat tendinta datd poate fi considerata doar o recuperare
a pietei in conditiile unei cresteri economice importante. Totusi, actualmente piata de leasing din Republica
Moldova a consemnat un rezultat de doar circa doud treimi din maximul istoric inregistrat pe piatd in anul
2008. Regresia de 2,5% a pietei de leasing in 2012 este rezultatul descresterii mijloacelor fixe acordate per-
soanelor fizice cu 18,4%; in acelasi timp, mijloacele fixe acordate agentilor economici au crescut cu 14,9%.
Aceastd inversare cu locurile s-a petrecut din cauza ca populatia a fost restransa in veniturile disponibile, iar
incertitudinea economica le-a redus dorinta pentru a efectua investitii de acest gen [5].

Conform Raportului Biroului National de Statistica (BNS), putem mentiona ca din anul 2005 pana in anul
2008 mijloacele fixe acordate de companiile de leasing erau in crestere, atingand cifra de 1246,5 mil. lei. In
2009 totalul mijloacelor fixe s-au micsorat considerabil, cu 834 mil. lei fatd de anul precedent.

Cauza principalad o constituie criza financiara, care a generat o scadere a cererii pentru utilizarea servicii-
lor de leasing. Conform datelor furnizate de companiile de leasing, s-a micsorat cererea pentru automobilele
de resurse financiare, insd volumul mijloacelor fixe acordate in leasing a scazut din motivul lipsei cererii din
partea locatarilor [7, p.9].

Datele denota ca in anul 2012 companiile de pe piata locald de leasing au acordat mijloace fixe in valoare
de 816 mil. lei, sau cu 21 mil. lei (cu 2,5%) mai putin decat in anul 2011 si cu 280 mil. lei (cu 52%) mai mult
fata de anul 2010.

Partea preponderenta din structura mijloacelor fixe acordate 1n leasing pe perioada mentionatd in Tabelul 2
o constituie mijloacele de transport. In anul 2012 ele au atins o valoare de 712 mil. lei (sau 87,3% din totalul
mijloacelor fixe acordate in leasing), din care autoturismele detin 91% (in valoare de 651,0 mil. lei).

Operatorii de pe piata financiara sustin ca calitatea si flexibilitatea acestui serviciu financiar ii deosebeste de
bancile comerciale. Sunt insa §i asemanari. Atat la un credit, cat si la un leasing, contractantul trebuie s aiba un
aport propriu, care denota si intentia serioasa a intreprinderii. $i companiile de leasing, si bancile vor oferi finan-
tare pe anumite maturitati in functie de obiectul finantat, activitatea clientului si situatia financiara a acestuia [9].
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Tabelul 2

Valoarea si structura mijloacelor fixe acordate in leasing in anii 2005-2012

Anii | Unitatea de | Mijloace fixe acordate | Mijloace de |Masini si| Cladiri si con- | Alte mijloace
masura in leasing, in total transport utilaje | structii speciale fixe
2005 mil. lei 53,2 51,5 1,6 - 0,1
in % 100 96,8 3,0 - 0,2
2006 mil. lei 725,6 640,7 44,2 35,0 1,3
in % 100 88,3 6,1 4,8 0,2
2007 mil. lei 982,2 891,7 31,4 55,4 2,3
in % 100 90,8 3,2 5,7 0,2
2008 mil. lei 1246,5 1105,3 103,1 28,8 9,4
in % 100 88,7 8,3 2,3 0,8
2009 mil. lei 412,5 370,8 30,7 9,5 1,5
in % 100 89,9 7,4 2,3 0,4
2010 mil. lei 5354 449,1 46,3 39,5 0,5
in % 100 83,9 8,6 7,4 0,09
2011 mil. lei 837,1 661,5 94,3 57,7 23,7
in % 100 79,0 11,3 6,9 2,8
2012 mil. lei 816,1 7123 64,9 20,6 18,3
in % 100 87,3 7,9 2,5 2,2

Sursa: calculat de autor conform datelor BNS

De asemenea, pentru agentul economic este importanta si perioada acordarii mijloacelor fixe in leasing necesa-
re activitatii operationale. Dupa termenul de achitare obiectele ce sunt acordate 1n leasing pot fi repartizate in felul
urmator: cu termen de achitare si recuperarea mijlocului pana la 3 ani, de la 3 pana la 5 ani i mai mult de 5 ani.

Informatia demonstreaza o flexibilitate in ceea ce priveste termenul de achitare. Daca pentru anul 2005
termenul de achitare a obiectelor procurate in leasing era de pana la 5 ani, in anul 2006 ponderea mijloacelor
fixe oferite in leasing cu un termen de achitare mai mare de 5 ani era de 9,4%, acesta fiind determinat si de
faptul ca in gama serviciilor acordate a aparut un produs nou — bunurile imobiliare. in 2008 aceleasi servicii,
fiind influentate de criza financiard, au marcat o descrestere a operatiunilor de leasing de lungd durata — pana
la 8,5%. Descresterea esentiala a continuat si in 2009, reprezentand doar 0,3%. Pentru a-si minimiza riscurile,
companiile de leasing au micsorat termenul de achitare. Incepand cu anul 2010 ponderea cea mai semnifica-
tiva o detin mijloacele acordate in leasing cu un termen de achitare de pana la 3 ani.
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2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

mil.lei

M Pand la 3 ani 41,9 504,2 433,1 691,4 278,4 468,9 700,2 515,1
M Dela3pandla5ani| 11,3 153,3 414,3 448,4 132,7 65,1 96,8 217,4
B Mai mult de 5 ani 0 68,1 133,7 106,7 1,4 1,4 40,2 83,6

Fig.1. Termenul de achitare a mijloacelor fixe acordate in leasing 1n anii 2005-2012.
Sursa: elaboratd de autor conform datelor BNS
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In anul 2012 valoarea mijloacelor fixe acordate in leasing cu termen cel mai redus a constituit 515,1 mil.
lei, sau 63,1% din valoarea totala a mijloacelor fixe acordate in leasing. Valoarea mijloacelor fixe acordate in
leasing cu termen de achitare de la 3 pana la 5 ani a constituit 217,4 mil. lei, mai mult de 5 ani — 83,6 mil. lei
(ceea ce constituie, respectiv, 26,6% si 10,2% din valoarea totald a mijloacelor fixe acordate in leasing).

Tabelul 3
Termenul de achitare a mijloacelor fixe acordate in leasing in anii 2005-2012
Anii | Unitatea de masura Panila3ani | Dela3 anipanila5ani | Mai multde 5 ani| In total
2005 mil. lei 41,9 11,3 - 53,2
in % 78,7 21,3 - 100,0
2006 mil. lei 504,2 153,3 68,1 725,6
in % 69,5 21,1 9,4 100,0
2007 mil. lei 433,1 414,3 133,7 982,2
in % 44,1 42,2 13,7 100,0
2008 mil. lei 691,4 4484 106,7 1246,5
in % 55,5 36,0 8,5 100,0
2009 mil. lei 278,4 132,7 1,4 412,5
in % 67,5 32,2 0,3 100,0
2010 mil. lei 468,9 65,1 1,4 535,4
in % 87,6 12,2 0,3 100,0
2011 mil. lei 700,2 96,8 40,2 837,1
in % 83,6 11,6 4,8 100,0
2012 mil. lei 515,1 2174 83,6 816,1
in % 63,1 26,6 10,2 100,0

Sursa: calculat de autor conform datelor BNS

Companiile ,,Lamaces” SRL si ,,Nadejda Exim” SRL mentioneaza ca utilajul si automobilele firmei sunt
in totalitate procurate pe baza de leasing. Au descoperit aceastd oportunitate acum 10 ani si li se pare foarte
comoda si accesibila, chiar daca este mai scumpa decat la bancé cu aproximativ 5%. Este bine ca leasingul
s-a extins. Acum cativa ani el era accesibil mai mult persoanelor fizice. Astfel, castigd in timp, achitd mai
putine taxe si pot negocia unele conditii [5].

Argumentul la aceste expuneri ar fi datele BNS ce demonstreaza faptul cd ponderea cea mai mare in
obtinerea mijloacelor fixe accesate prin leasing o detin intreprinderile si organizatiile.

Pe perioada activitdtii companiilor de leasing din 2007 pana in 2010 mijloacele fixe acordate intreprinde-
rilor prevaleaza in medie cu 8,6 % raportate la persoanele fizice.

O mica descrepant 1n distribuirea mijloacelor fixe de catre companiile de leasing pentru intreprinderi fata
de persoane fizice, cu 2,5% pe perioada anului 2011, poate fi vizualizata in Figura 2.

150 |I

100
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2007 ‘“\/

010

m intreprinderi si organizatii ™ Persoane fizice

Fig.2. Distribuirea mijloacelor fixe dupa tipul locatarilor pe anii 2007-2012, %.
Sursa: elaboratd de autor conform datelor BNS
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In anul 2012 valoarea mijloacelor fixe acordate in leasing intreprinderilor si organizatiilor a constituit
467,1 mil. lei (sau 57,2%); persoanelor fizice — 348,6 mil. lei (sau 42,7%).

Tabelul 4
Distribuirea mijloacelor fixe dupa tipul locatarilor pe anii 2007-2012

Anii Unitatea de Mijloace fixe acordate in Intreprinderi si Institutii Persoane
masurd leasing, in total organizatii financiare fizice
2007 mil. lei 982,2 586,2 5,3 390,7
in % 100 59,7 0,5 39,8
2008 mil. lei 1246,5 6220 7,0 6175
in % 100 49,9 0,6 49,5
2009 mil. lei 412,5 220,0 0,7 191,8
in % 100 53,3 0,2 46,5
2010 mil. lei 5354 2879 - 247.8
in % 100 53,8 - 46,3
2011 mil. lei 837,1 406,4 3,5 4272
in % 100 48,5 0,4 51,0
2012 mil. lei 816,1 467,1 - 348.,6
in % 100 57,2 - 42,7

Sursa: calculate de autor conform datelor BNS

Experienta mondiala demonstreaza ca premisa institutionala de formare si promovare a afacerilor de
leasing, ca o componenta a activitatii investitionale, este fondarea unei asociatii nationale de profil ai cérei
membri sunt companiile de leasing, detin o pondere mai mare de 95 la suta din piata serviciilor de leasing.

Federatia ,,Leaseurope” reuneste 43 asociatii din intreaga Europad si nu numai. Domeniul de aplicare a
produselor reglementate de membrii ,,Leaseurope” variaza de la cumpararea in rate, utilizand leasingul finan-
ciar si leasingul operational pentru toate tipurile de active (auto, echipamente si imobil) si, de asemenea, in-
clude inchirierea autoturismelor, utilajului si camioanelor. Se estimeaza ca ,,Leaseurope” reprezintd aproxi-
mativ 93% din piata europeana de leasing. In Tabelul 5 sunt incluse tirile membre ale UE pe al ciror teritoriu
au fost fondate si activeaza asociatii nationale de profil [4].

Denumirea asociatiilor membre ale Federatiei ,,Leaseurope”

Tabelul 5

Nr. crt. Tara Denumirea Asociatiei

1 Austria Verband Osterreichischer Leasing-Gesellschaften (AT)

2 Bulgaria Bulgarian Association for Leasing (BG)

3 Belgia Nederlandse Vereniging van Leasemaatschappijen (NL)
Vereniging van Nederlandse Autoleasemaatschappijen (NL)

4 Cipru Schweizerischer Leasingverband (CH)

5 Cehia Czech Leasing and Finance Association (CZ)

6 Danemarca Finans Og Leasing (DK)

7 Estonia Estonian Leasing Association (EE)

8 Franta Association frangaise des Sociétés Financiéres (FR)
Fédération Nationale des Loueurs de Véhicules (FR)

9 Germania Bundesverband Deutscher Leasing (DE)

10 Grecia Association of Greek Leasing Companies (GR)

11 Ungaria Hungarian Leasing Association (HU)

12 Italia Associazione Italiana Leasing (IT)

13 Luxemburg Fédération Luxembourgoise des Loueurs de Véhicules (LU)

14 Lituania Association of Lithuanian Banks (LT)

15 Letonia Association of Latvian Commercial Banks (LV)

16 Norvegia Finansieringsselskapenes Forening (NO)

17 Polonia Polish Leasing Association (PL)
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18 Portugalia Associacao Portuguesa de Leasing e Factoring (PT)
19 Romania Romanian Leasing and Non-Banking Financial Services Association (RO)
20 Slovacia Association of Leasing Companies of the Slovak Republic (SK)
21 Slovenia Banking Association of Slovenia (SI),
22 Spania Asociacion Espaiiola de Leasing y Renting (ES),
Association Espanola de Renting de Vehiculos (ES),
23 Suedia Associations of Swedish Finance Houses (SE),
24 Marea Britanie Finance and Leasing Association (UK).
25 Rusia United Leasing Association of Russia (RU),
26 Ukraina Ukrainian Union of Lessors (UA),

Sursa: elaborat de autor conform datelor ,,Leaseurop”

In anul 2012 in Moldova a fost creatid Asociatia companiilor de leasing (ACL). in calitate de fondatori
sunt companiile Express Leasing, MAIB-Leasing, Raiffeisen Leasing si Total Leasing, care acorda aproxi-
mativ 70 la sutd din servicii de pe piata de leasing din Moldova.

Asociatia nationald a companiilor de leasing, cu statut de organizatie nonguvernamentala si necomerciala,
are urmatoarele directii principale de activitate:

v" Promovarea si incurajarea dezvoltarii afacerilor de leasing in Moldova.

v Reprezentarea si apararea intereselor si drepturilor membrilor Asociatiei in institutiile de stat si organi-

zatiile obstesti din Moldova, precum si de peste hotare.

v" Contribuirea la elaborarea programului strategic de extindere a leasingului si la imbunatatirea cadrului
legal existent.

v Contribuirea la elaborarea proiectelor de legi, de acte juridice si lejislative care reglementeaza tranzac-
tiile de leasing intern si international in conformitate cu prevederile Conventiei de la Ottava cu privire
la leasingul financiar de afaceri.

v" Coordonarea activitatii companiilor, firmelor membre ale Asociatiei, organizarea tranzactiilor de leasing
comune, a relatiilor de afaceri.

v Transmiterea companiilor de leasing a tehnicilor moderne de derulare a tranzactiilor de leasing, acorda-
rea managerilor companiilor de leasing a suportului si a consultatiilor profesionale in diferite probleme
de interes reciproc.

v' Asigurarea membrilor Asociatiei cu acte legislative, normative si de alt gen.

v Organizarea seminarelor, conferintelor, reunirilor de afaceri pentru popularizarea leasingului, schimbu-
lui de experientd, inclusiv instruirea si reciclarea angajatilor in domeniul leasingului.

v" Stabilirea i mentinerea relatiilor de colaborare cu Asociatia Europeand de Leasing, cu asociatiile
nationale de profil din statele Europei Centrale si de Est, din SUA, Federatia Rusa, Ucraina si din alte
tari [2].

Membrii ACL de pe piata financiara vin cu o ofertd noua pentru clienti: lease back-ul sau finantarea in
doi pasi. Lease back este nu altceva decit o forma a contractului de leasing si presupune vanzarea de catre
o intreprindere (aceasta devine apoi utilizator) a unor bunuri citre o societate de finantare, fiind urmata de
preluarea lor imediata in regim de leasing. Acest tip de operatiuni este foarte atractiv pentru intreprinderi, din
motivul ca printr-un astfel de contract pot beneficia de un aport important de lichiditati ce pot fi utilizate ca
investitii pe termen lung sau drept capital de lucru. Intreprinderea pastreaza drepturile de utilizare a acestor
bunuri pe toata perioada de leasing.

De asemenea, compania Raiffeisen Leasing lanseazd un nou produs de finantare pentru intreprinderile
mici si mijlocii, ce poate fi utilizat pentru achizitia de vehicule si echipamente noi, In urma incheierii unui
acord de imprumut de 15 milioane de euro cu Banca Europeana de Investitii.

Noua solutie de finantare ofera costuri reduse fatd de conditiile standard, avand o marja de dobanda de
4,95% si taxa de administrare de 1,8%. Aceasta oferta a fost lansata pentru a Incuraja si sustine mediul antre-
prenorial in Romaénia, oferind clientilor acces la o solutie de finantare adecvata nevoii de crestere a unor
afaceri viabile pentru sectorul IMM care, in opinia noastra, reprezinti una dintre cele mai la indemana solutii
de relansare a economiei.
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Cu parere de rau, ofertele propuse agentilor economici de companiile autohtone de leasing nu sunt atat de
atractive ca in Romania si mai necesiti sa fie indeplinite anumite conditii. in Moldova rata dobanzii se calcu-
leaza doar in baza valorii efectiv ramase, fiind de 13,5% anual 1n valuta si de 18,5% anual in lei, iar taxa de
administrare constituie 1,5% din costul contractului.

Liberalizarea economiilor statelor Europei Centrale si de Est amplificata de dorinta lor de a se integra in
circuitul economic mondial a asigurat o dinamicad ascendentd a pietei de leasing atragand investitii straine
semnificative in acest sector. La acest capitol Republica Moldova nu este o exceptie, dar nivelul actual de
dezvoltare a pietei de leasing nu corespunde potentialului sau. Ritmul de crestere comparativ modest de dez-
voltare a pietei serviciilor de leasing in Moldova este conditionat, In buna parte, nu doar de declinul investi-
tional din economie, dar si de absenta unui interes permanent din partea institutiilor statale in promovarea
acestui sector al economiei.

Comparativ cu alte tari, in Republica Moldova rata de penetrare a serviciilor de leasing este extrem de
redusd. Un studiu efectuat in domeniu referitor la accesarea serviciilor de leasing demonstreaza ca una din
doud IMM-uri europene a apelat deja la o operatiune de leasing, inchiriere sau descoperire de cont pentru
finantarea afacerilor. Spre exemplu, in Germania peste 70% din firmele mici si mijlocii preferd leasingul sau
inchirierea pentru achizitionarea masinilor si utilajelor, in Lituania aceasta este de 38,9%, In Bulgaria de 30%,
in Slovenia de 20% si in Romania de 11,1%.

Lipsa transparentei si a informatiei veridice pe piata de leasing creeazd probleme de coordonare intre
companiile din aceastd industrie, iar in unele cazuri favorizeaza publicitatea falsa ce induce in eroare consu-
matorii de aceste servicii. Si, in sfarsit, problema ,,universala” pentru majoritatea companiilor consta in difi-
cultatile in atragerea resurselor ieftine pentru a oferi conditii de finantare competitive.

Facilitarea in continuare a conditiilor de finantare fac leasingul un instrument tot mai accesibil. Anume
leasingul poate si trebuie sa devina factorul principal 1n crearea si renovarea capitalului in activitatea antre-
prenorilor.
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