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Nivelul presiunii fiscale influenteaza situatia financiara a fiecarui contribuabil. Acest indicator este foarte important
pentru orice entitate, in special pentru cele nou-create. Indicatorul respectiv va ajuta la calcularea posibilelor consecinte
financiare in cazul unor modificari ale legislatiei fiscale. Actualitatea subiectului cercetat consta in faptul ca astazi toate
entitatile de pe teritoriul Republicii Moldova, indiferent de tipul de activitate si de forma de proprietate, se confrunta cu
obligatia de a efectua plati fiscale catre bugetele de diferite niveluri, ceea ce in cazul unor abordari gresite poate conduce la
costuri inutile si poate genera probleme cu cadrul legal. Prin urmare, este necesar de a efectua o evaluare in timp util si
sistematic a sarcinii fiscale in vederea optimizarii acesteia.

Scopul acestei lucrari consta in dezvoltarea reperelor teoretice si metodologice in domeniul gestiunii fiscale, analiza
mai multor metode de determinare a presiunii fiscale la nivel micro- si macroeconomic utilizate in practicd, precum si in
elucidarea celei care ar facilita elaborarea deciziilor manageriale in cadrul proiectelor de investitii, investirea mai
profitabila a mijloacelor financiare, amplasarea eficientd a productiei, dar si analiza rezultatelor activitatii in pregatirea
planurilor de afaceri pe termen scurt si lung.

Cuvinte-cheie: presiune fiscala, impozite directe, impozite indirecte, presiune fiscald absoluta, presiune fiscald
relativa, indicator, planificare fiscala.

METHODOLOGIES OF FISCAL PRESSURE DETERMINATION FOR ECONOMIC ENTITIES:

SYNTHESIS AND REFLECTIONS

The level of fiscal pressure influences the financial situation of each taxpayer. In this regard, this indicator is very
important for any entity, especially for those newly created. It is crucially important to estimate that indicator in order to
calculate the possible financial consequences in the event of changes in the tax legislation. The timeliness of the problem is
that today all entities located in the Republic of Moldova, irrespective of the type of activity and property, are faced
with the obligation to make tax payments to budgets at different levels, which given wrong approaches can lead to
unnecessary costs and legal problems. It is, therefore, necessary to carry out a timely and systematic assessment of the
tax burden for its optimisation.

The purpose of this paper is to develop the theory and methodology in the field of fiscal management, to analyse
several methods for determining the fiscal pressure at micro and macroeconomic levels used in practice, as well as to
illustrate the one that would facilitate the adoption of managerial decisions within investment projects, a more profitable
investment of facilities, a more efficient production location, and the analysis of business outcomes in preparing short
and long-term business plans.

Keywords: fiscal pressure, direct taxes, indirect taxes, absolute fiscal pressure, relative fiscal pressure, indicator,
tax planning.

Introducere

Una dintre cele mai relevante probleme fiscale actuale este presiunea fiscala si impactul ei asupra activi-
tatii economice a entitatii. Studiul presiunii fiscale a prezentat un interes deosebit pentru numerosi cercetatori
consacrati, existand astfel in literatura de specialitate mai multe definitii date termenului de presiune fiscala.
Academicianul Tulai Constantin sustine ca presiunea fiscala arata povara impozitelor sau, altfel spus, cat de
mare este nivelul presiunii fiscale ce apasa pe umerii contribuabililor. Sectorul antreprenorial nu este suficient
de dezvoltat pentru a determina cresterea masei impozabile si a veniturilor fiscale, veniturile modice ale
populatiei fiind cele care asigura cresterea nivelului de impozitare [1].

Presiunea fiscala ce cade in sarcina agentilor economici este impovaratoare si acestia se confruntd cu o
situatie grea, intrucat ea nu incurajeaza procesul investitional si nu stimuleaza interesul intreprinzatorilor.
Astfel, ansamblul obligatiilor fiscale datorate reprezinta pentru agentul economic o adevarata povara fiscala,
interesul sau aflandu-se intr-0 permanenta opozitie cu interesul statului. Presiunea fiscala, care prezinta situatia in
care agentul economic inregistreaza o situatiec economico-financiara stabila si dispune de un volum de disponi-
bilitati banesti optime, reprezinta practic nivelul firesc al acesteia. O pozitie total opusa celei prezentate anterior,

16 © Universitatea de Stat din Moldova, 2017



STUDIA UNIVERSITATIS MOLDAVIAE, 2017, nr.7(107)

Seria “Sliinte exacte si economice” ISSN 1857-2073  ISSN online 2345-1033 p.16-24

in care agentul economic se confrunta cu o situatie financiara nefavorabila si se confrunta cu o lipsa conside-

bugetul statului provenite din impozitul pe venit din activitatea de antreprenor, taxele si impozitele locale,
impozitul pe venit din salarii, alte contributii obligatorii (CAS, CAM) etc. Impozitele percepute de stat de la
agentii economici se constituie, din punctul de vedere al acestora, in elemente de presiune fiscala, care este
cu atat mai pronuntata cu cat ponderea lor in valoarea adaugata realizata de agentii economici este mai mare.
Presiunea fiscala este resimtita si amplificata si din partea impozitelor indirecte (accize si TVA) care, desi nu
sunt suportate de firme, afecteaza volumul iesirilor (vanzarilor) si competitivitatea prin intermediul preturilor [3].
Opiniile economistilor sunt diferite si in ceea ce priveste definirea structurii scutirilor fiscale la entitate, incluse
in calculul presiunii fiscale, in special cele ce se refera la aspectul includerii in structura totala a impozitelor,
pentru care entitatea apare ca agent fiscal. Unii cercetédtori propun excluderea unor impozite din calculul
presiunii fiscale, deoarece ele sunt in tranzitie pentru entitate. Calcularea impozitelor, cum ar fi taxa pe
valoarea adaugata (TVA) si impozitul pe venit din salariu, in cadrul sistemului de impunere este bazata pe
definirea bazei de impozitare, conform metodei de acumulare, si include platile in avans in baza impozabila.
Se cconsidera ca dacd ne concentram asupra solvabilitatii entitatilor, in acest caz nu exista impozite neutre
pentru entitatea care plateste impozite in baza incasarilor curente de numerar.

Rezultate si discutii

Studiul se bazeaza pe analiza diferitelor metodologii existente de determinare a presiunii fiscale aferente
activitatii subiectilor economici din perspectiva teoretico-metodologica, prin compararea lor si evidentierca
punctelor forte, precum si a lacunelor aferente acestora.

Pentru a aprecia intensitatea impunerii, trebuie admisa ideea cuantificarii marimii obligatiei fiscale in
raport cu sursele de acoperire. Discutiile cu privire la presiunea fiscald asupra entitatii sunt inutile atata timp
cat nu existd o metoda aprobata de calcul al indicatorului sumar ce caracterizeaza aceastd sarcina. Pentru un
singur platitor indicatorul presiunii fiscale poate fi calculat ca raportul dintre suma impozitelor calculate si
platite fata de suma mijloacelor financiare utilizate pentru plata impozitelor. Lista impozitelor calculate (platite)
contine, fara exceptie, toate impozitele si platile obligatorii ale entitatii in buget si in fondurile extrabugetare.

In literatura economica exista mai multe metode de calculare a presiunii fiscale a entitatii, dar prioritate se
acorda doar metodelor care, in opinia autorului, au o tangenta mai mare cu tema cercetatd de catre el. Princi-
palele elemente definitorii ale metodelor analizate pot fi urmarite in determinarea:

— structurii impozitelor incluse in calculul presiunii fiscale;

— impozitor evaluate (platite sau calculate);

— indicelui integral, care este comparat cu suma impozitelor.

O dezbatere impetuoasa este provocatd de urmatorul aspect: dacd la determinarea presiunii fiscale este
necesar sa se ia drept baza calcularea incasarilor reale ale impozitelor sau valoarea estimata (adica, incasarile
acumulate). In opinia noastrd, drept baza trebuie sa fie impozitele acumulate, intrucat acestea demonstreaz
presiunea reala a statului asupra contribuabililor. Dar, trebuie sa tinem cont de faptul ca daca exista o intarziere
in achitarea obligatiilor fiscale, drept urmare va trebui sa se plateasca penalitati si amenzi, fapt ce va conduce
la majorarea presiunii fiscale.

La calcularea presiunii fiscale un rol important revine selectarii indicelui integral corect, cu care se va com-
para cuantumul impozitelor. Cercetatorii si economistii practicieni propun spre utilizare in calitate de indicatori:

— venitul din vanzarea produselor, tindndu-se cont de venituri non-realizate;

— valoarea addugata sau valoarea nou-creata;

— profitul brut;

— profitul net sau estimat [4].

Pentru precizia calculelor la nivelul subiectului economic se utilizeazd mai multe metode de determinare
a presiunii fiscale, deoarece rezultatele obtinute permit o descriere mai completa a situatiei curente, precum
si dinamica acestora cu privire la platile fiscale ale entitatii.

La nivelul intreprinderii, indicatorul de presiune fiscala poate fi calculat ca raport intre sumele platite statului
(eventual diminuate cu subventii primite si cu taxele de consumatie transferate asupra consumatorilor) — pe
de o parte, si veniturile brute sau valoarea adaugata — pe de alta parte. Pentru ca aceasta caracterizare a pre-
siunii fiscale la nivelul intreprinderii sd fie reprezentativa, in conditii de inflatie, putem calcula si raportul

17



STUDIA UNIVERSITATIS MOLDAVIAE, 2017, nr.7(107)

Seria “Sliinte exacte si economice” ISSN 1857-2073  ISSN online 2345-1033 p.16-24

dintre sumele platite (ori de platit) cu titlu de impozite si taxe — pe de 0 parte, si fluxurile de intrari de trezo-
rerie — pe de alta parte (pe aceeasi linie putem stabili si ponderea platilor la diferite bugete in totalul platilor
efectuate de entitate in cursul unei perioade). Calea principala prin care se manifestd presiunea fiscala la nivelul
entitatii o reprezintd impozitul pe profit, deoarece profitul ramane elementul principal de autofinantare. Cu
cat rata de impozitare a profitului este mai mare, cu atat capacitatea de autofinantare este mai redusa [5].

In literaturd de specialitate romaneasca pentru estimarea nivelului presiunii fiscal la nivel de entitate sunt
propuse trei metode. Prima si cea mai simpla metoda de calcul al presiunii fiscal este compararea cotelor
fiscale stabilite de legislatie pentru anumite ramuri economice, la anumite perioade de timp. De exemplu:
compararea cotelor impozitului pe venit 32% (1998), 28% (1999-2001), 25% (2002), 22% (2003), 20%
(2004), 18% (2005), 15% (2006-2007), 0% (2008-2011), 12% (2012-2016). Dezavantajul acestei metode
consta in faptul ca studiul este efectuat pentru fiecare impozit in parte, deci nu se poate calcula un indicator
general care ar genera informatie integrala. La fel, presiunea fiscald poate creste nu doar prin majorarea
cotelor, dar si prin majorarea bazei impozabile, limitarea unor cheltuieli etc.

A doua metoda consta in determinarea presiunii fiscale dupa formula:

Impozite pldtite de entitate
Profit brut

PFF =

* 100% (1)
unde:
PFF — presiunea fiscala suportata de entitate.

Aceasta metoda de analiza este semnificativa la nivel microeconomic, finnd cel mai des utilizata de enti-
tatile din Republica Moldova. Cu alte cuvinte, ea reflecta presiunea fiscala resimtita de contribuabili-persoane
juridice ce activeaza in diferite domenii. Acest indicator este si unul dintre cei mai importanti pentru econo-
mie, deoarece agentii economici sunt cei care formeaza produsul intern brut, un indicator de nivel macro-
economic de importanta nationala, dar si internationald, utilizat pentru efectuarea unor comparatii intre state.

Contribuabilul, in general, considera presiunea fiscald echitabild pana la 30%, pentru dansul este dificil de
a percepe presiunea fiscald de 40% si nu o accepta atunci cand aceasta depaseste 50%.

Se poate afirma faptul ca presiunea fiscala este un termen relativ care poate influenta mentalitatea contri-
buabililor atat negativ, cat si pozitiv. Totodata, aceasta notiune este vazuta din diferite puncte de vedere, in
dependenta de clasa sociala, preferintele si cultura fiecarui contribuabil. in Republica Moldova, indeosebi,
presiunea fiscala este privita in majoritatea cazurilor din punct de vedere negativ, deoarece societatea a fost
influentata de cultura ex-sovietica in care premisa principala era obtinerea profitului propriu, fara a se mai
tine cont de nevoile statului.

Un alt indicator de masurare a presiunii fiscale a entitatii poate fi interpretat in urmatorul mod:

Impozite platite de entitate

PFF =

x 100% 2)

Valoarea produsa de entitate
unde:

PFF — presiunea fiscala suportata de entitate;

Impozite pldtite de entitate

PIPP =

* 100% (3)

Productia de marfuri la preturi curente
unde:

PIPP — ponderea impozitelor in pretul productiei [6].
Metoda a treia este cea mai eficientd; aici presiunea fiscala se va calcula dupa formula:

Impozite+Taxele achitate de entitate

PFF = % 100% (4)

Vanzari nete

Stabilirea presiunii fiscale dupa aceasta metoda este mai complicata, necesita mai multe calcule, surse de
informare, insa are si anumite avantaje:
poate fi calculata presiunea fiscala pentru fiecare leu investit, constituita din totalitatea impozitelor si
taxelor;
poate fi stabilita presiunea constituita de fiecare impozit sau taxa aparte;
poate fi estimata presiunea fiscala pe diferite perioade de timp (ani, trimestre, luni);
permite compararea presiunii fiscale proprii cu presiunea fiscala din alte state.
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Presiunea fiscala a firmei depinde, pe de o parte, de ponderea fiecarui tip de prelevare in totalul prelevarilor
si, respectiv, in valoarea addugata, iar, pe de alta parte, de marimea ratei fiecarui tip de prelevare fiscala [7].

In continuare, vom analiza cateva metodologii de evaluare a presiunii fiscale, propuse de cercetatorii rusi.

Pentru a determina presiunea fiscala la entitate, la nivel de stat de catre organele executive a fost elaborata
propria metodologie. Nivelul presiunii fiscale, in general, estimeaza raportul dintre toate impozitele platite
fatd de venitul din realizéri, inclusiv veniturile din alte vanzéri in procente. Fiind de acord ca acest indice
releva ponderea impozitelor n venituri din vanzari, mentiondm ca este putin probabil ca acesta caracterizeaza
(cel putin intr-o anumitd masura) impactul impozitelor asupra situatiei financiare a intreprinderii, deoarece
nu tine cont de structura impozitelor in venituri. In opinia noastra, pentru o analizi economica eficienti este
nevoie de un indicator care ar asocia nivelul presiunii fiscale si indicele activitatii economice a intreprinderii [8].

Cu regret, aceastd metodologie nu permite determinarea impactului modificérilor in structura fiscald
asupra indicelui presiunii fiscale. Presiunea fiscala, calculata conform acestei metode, caracterizeaza doar
capacitatea de impozitare a productiei (lucrari si servicii), produsa de catre contribuabil, si nu oferd o imagine
reala a presiunii sale fiscale [9].

O alta metodologie este oferitd de cercetdtorul M.N. Kreynin. Baza acestei abordari constd in compararea
impozitului cu sursa de plata a acestuia. Fiecare grup de impozite, in functie de sursa in baza careia acestea
sunt platite, are criteriul sau de evaluare a gravitatii presiunii fiscale. Aceasta abordare respinge, de asemenea,
opinia generala, precum ca impozitele, incluse in cost, sunt avantajoase pentru entitate, deoarece reduc pro-
fiturile si, respectiv, suma impozitului pe venit. Ceea ce este argumentat prin faptul ca datorita scaderii profi-
tului este achitata atat entitatea in sine, obtindnd mai putine fonduri disponibile, cat si bugetul, care primeste
sume mai mici sub forma de impozite.

Conform acestei abordari, numitorul comun de prezentare a sumei tuturor impozitelor este profitul intre-
prinderii. Astfel, se propune de a rezuma din situatia in care, in general, entitatea nu plateste impozite si de a
compara aceasta situatie cu cea reala. Astfel, este determinata severitatea presiunii fiscale, utilizandu-se
urmétoarea formula de calcul:

. . < V-Cv-Pd
Presiunea fiscala = V——VCV * 100% (5)
unde:
V — venitul din vanzare;
Cv — costurile de producere a marfurilor/serviciilor vandute fard impozitele indirecte;
Pd — profitul de facto ramas la dispozitia intreprinderii dupa deducerea impozitelor platite din contul ei.

Aceastd formula aratd de cate ori este diferita valoarea totald a impozitelor platite fata de profitul raimas la
dispozitia entitatii [10].

Metoda data pare a fi un mijloc eficient de analiza a impactului impozitelor directe asupra situatiei finan-
ciare a entitatii, dar este evidenta subestimarea impactului impozitelor indirecte. TVA si accizele influenteaza
asupra marimii profiturilor agentului economic, dar gradul lor de influenta nu este la fel de evident.

Metoda propusd permite evaluarea cotei impozitului platit la sursa de plata si a eficacitatii aplicarii meto-
delor de planificare fiscald privind determinarea impozitului in dinamica. Cu toate acestea, metoda data este
utilizatd doar pentru impozitul pe venit si nu se aplica in cazul activitatii neprofitabile a entitatii.

O caracteristica specifica a acestei abordari este ca impozitele indirecte nu sunt calculate si nu sunt ana-
lizate ca impozite ce influenteaza profitul agentului economic. Aceasta metoda reprezinta un mijloc eficient
de analiza a impactului impozitelor directe asupra situatiei financiare a subiectului economic. In acelasi timp,
ea subestimeaza gradul de influenta a impozitelor indirecte asupra situatiei financiare, desi, fara indoiala,
aceste impozite, intr-o masurd mai mic4, dar, totusi, influenteaza asupra marimii profitului companiei, cererii
si, ca urmare, pastrarii si controlului nivelului preturilor si a reducerii profiturilor [11]. Din aceste considerente,
dupa parerea autorului, este nevoie de o alta metoda.

Urmatoarea metodologie de estimare cantitativa a presiunii fiscale asupra entitatii este cea propusa de catre
A .Kadushin si N.Mihailov. Sarcina fiscald, in opinia lor, ar trebui sa fie definitd ca ponderea valorii addugate
acordata statului, creata de entitate in mod individual. Potrivit opiniei autorilor acestei metodologii, valoarea
addugata este sursa de venit a intreprinderii si, respectiv, sursa platii impozitelor. Astfel, impozitul este com-
parat cu sursa de plata. Acest indicator permite determinarea medie a evaludrii presiunii fiscale pentru diferite
tipuri de productie, adica este asigurata comparabilitatea presiunii fiscale pentru diferite structuri economice.
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Venitul brut este reprezentat prin urmatoarea structura a componentelor:

— costurile materiale (CM);

— valoarea adaugatd (VA), care include: calculele de amortizare (Am); cheltuielile de remunerare a muncii
(CRm), inclusiv contributiile obligatorii la buget ale asigurarilor sociale de stat, ale asigurarilor medicale si
ale impozitelor, calculate la fondul de salariu; TVA, profitul (P).

Deoarece distributia ponderatd a componentelor prezentate de diferite intreprinderi este diferitd, este necesar
sa se introduca pentru cercetare urmatorii factori structurali:

Co — cota valorii adaugate in venitul brut (Co = VA / V);

Crm — cota cheltuielilor pentru remunerarea muncii in valoare adaugata (salariul cu taxele):

Crm = CRm/ VA (coeficientul care tine cont de capacitatea productiei);

Cam — cota calculelor de amortizare in valoarea adaugata:

Cam = Am / VA — coeficientul care tine cont de capacitatea capitalului de productie [12].

Astfel, potrivit calculelor lui A.Kadushin si N.Mihailov, conform sistemului actual de impozitare, entitatea
trebuie sa achite urmatoarele impozite:

1) TVA=20%/120% x VA

2) Calculele salariale = 27,5% / 127,5% x (Crm x VA)

3) Impozitul pe venit din salariu (desi acest impozit nu este platit de angajator, dar de angajat) se propune
a fi analizat 1n acest model, deoarece entitatile se straduiesc uneori sd ofere angajatului un venit net compe-
titiv, adica un venit rimas dupa impozitare. In plus, o evaluare alternativa a muncii pentru lucritor este, uneori,
venitul 1n sectorul activitatii tenebre, adicad fard impozite. Se presupune cd impozitul mediu pe venit pentru
salariu este de 18%) = 0,18 x (1-0.275/ 1.275) x Crm x VA.

4) Impozitul pe venit din activitatea intreprinderii

(12%) = 0,12x (1 — TVA — Crm — Cam)xVA = 0,12x (0,833 — Crm — Cam) x VA.

Sumarea tuturor impozitelor mentionate si a platilor obligatorii constituie cota valorii addugate, care este
oferita statului de cétre entitate.

Astfel, cota valorii adaugate, pe care entitatea trebuie s-o ofere statului sub forma de impozite si plati
obligatorii, conform sistemului fiscal actual, este o functie a tipului de productie conform criteriului ponderii
costurilor materiale, a fortei de munca si a celor de amortizare in componenta veniturilor brute.

In opinia expertilor, aplicarea acestui calcul permite compararea modificarilor cantitative ale cotei impo-
zitelor in valoarea adaugata in functie de tipul de productie si de rentabilitate. Compararea sumelor impozi-
telor cu marimea valorii adaugate este adecvata, deoarece, in acest caz, valoarea adaugata constituie o sursa
de venit ce contribuie la dezvoltarea entitatii. in baza marimii valorii adiugate, raimase la entitate dupa impo-

Drept neajuns al metodologiei analizate ar fi faptul ca la calcularea ponderii totale a impozitelor, in valoarea
adaugata este inclus impozitul pe venit de la persoanele fizice. Entitatea, de fapt, nu-l plateste, doar il trans-
fera la buget, fiind ca un colector de impozite. Avantajul metodologiei este ca permite analiza cotei impozi-
telor individuale (impozit pe venit, TVA) in sursa din care sunt platite.

Metodologia de determinare a presiunii fiscale la nivelul agentului economic este abordata intr-un mod
deosebit in lucririle cercetitoarei E.A. Kirova. In opinia ei, trebuie de diferentiat si de divizat presiunea
fiscald absoluta si presiunea fiscala relativa. Presiunea fiscala absoluta sunt impozitele si taxele care urmeaza
sd fie transferate la buget si fondurile speciale extrabugetare, adica valoarea absoluta a obligatiilor fiscale ale
subiectilor economici. La calcularea marimii presiunii fiscale nu trebuie de inclus impozitul pe venit si
contributiile obligatorii pentru asigurari sociale si medicale, platite de angajati, deoarece platitorii acestor
deduceri sunt persoane fizice, iar entitatea doar face transferul acestora.

Presiunea fiscald absolutd nu reflecta intensitatea obligatiilor fiscale. Acest indicator nu mésoara valoarea
platilor fiscale cu sursa de plata a acestora. Prin urmare, autorul acestei metodologii propune utilizarea terme-
nului ,,presiune fiscala relativa”. Presiunea fiscala relativa este raportul valorii absolute fatd de valoarea nou-
creatd, adica ponderea impozitelor si a contributiilor de asigurari, inclusiv arieratele la valoarea nou-creata.
La compararea presiunii fiscale relative pentru diversi subiecti economici se propune si se foloseascd nu
valoarea adaugatd, dar cea nou-creatd, adica sa se excluda din obiectul analizei economice amortizarea ca parte
componenta a PIB-ului.
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Avantajele acestei metodologii constau in faptul ca ea permite determinarea presiunii fiscale relative la
nivel macro- si micro-. In primul rénd, platile fiscale se refera numai la valoarea nou-creati. Cel mai important
este cd presiunea fiscald este determinata in raport cu sursa de platd a impozitelor. Bunastarea atat a intre-
prinderii, cat si a angajatilor sai depinde de ponderea impozitelor in valoarea nou-creati. in al doilea rand,
asupra formarii valorii nou-create nu influenteaza impozitele platite. Presiunea fiscala nu este distorsionata
de factori, precum: cantitatea materialelor pentru productie, numarul de angajati, suma impozitelor in pretul
produselor. In al treilea rand, atunci cand se calculeaza presiunea fiscald se tine cont de impozitele plitite in
mod direct de ctre entitate. In al patrulea rand, metodologia dati este destul de convenabila si simpla, permite
calcularea presiunii fiscale asupra entitatilor concrete. De asemenea, nu este dificil sd se determine in mod
analogic presiunea fiscald pentru antreprenori individuali. Insa, cu ajutorul acestui indice nu este posibil si se
planifice schimbarea activitatii/eficacitatii economice a intreprinderii in functie de modificarile numarului de
impozite, tarife si scutiri.

La nivel de entitate (sector sau grup de intreprinderi) valoarea nou-creata se calculeaza in felul urmator:

VNC = V-CM—-A + VN-CN (6)

Respectiv:
VNC

RM + CS + P + PF (7
unde:

VNC — valoarea nou-creata;

V — venituri din vanzarea bunurilor, produselor, lucrarilor si serviciilor;

CM — cheltuieli materiale;

A —amortizare;

VN — venituri nerealizate;

CN — cheltuieli nerealizate, cu exceptia platilor fiscale;

RM — remunerarea muncii;

CS - contributii sociale;

P — profitul societétii inainte de impozitare;

PF — platile fiscale [13].

Presiunea fiscala relativa poate fi determinata prin urmatoarea formula:

. i < . o _ PF+CS PF+CS
Presiunea fiscala relativa = ——* 100% = ————* 100% (8)
VCN RM+CS+P+PF

Aspectele pozitive ale metodologiei: (a) permite analiza impozitelor 1n raport cu sursa lor de platé; (b) sunt
examinate calculele de amortizare, ca parte a formarii costului de productie, dar nu ca o sursa de platd a
impozitelor. Cu toate acestea, exista si ,,dezavantaje”: metodologia, in primul rand, nu analizeaza calculele
de amortizare ca sursa de platd a impozitelor, fapt ce nu permite cercetarea presiunii sectoriale a entitatilor si,
pe de alta parte, nu ia in considerare impactul impozitului pe venitul persoanelor fizice.

In acest caz nu se ia in considerare impactul unor indicatori, precum: capacitatea capitalului, rentabilitatea,
cifra de afaceri a activelor circulante, ceea ce nu permite planificarea modificarii activitatii eficiente a subiec-
tului in functie de modificarile numarului de impozite, a ratelor de impozitare si a scutirilor. Acest lucru este
un dezavantaj. In plus, indicatorul presiunii fiscale absolute nu reflecta intensitatea obligatiilor fiscale ale
unui subiect economic $i nu poate evalua in mod real amploarea impactului impozitelor asupra stabilitatii
financiare a entitatii [14].

O altd metoda este cea relatatda de M.I. Litvin, care propune determinarea presiunii fiscale optime in
functie de tipul de entitate si de activitatea acesteia. Astfel, metoda data presupune determinarea presiunii
fiscale in baza indicilor privati sau specifici, precum si in baza indicelui general. Abordarea respectiva tine
cont de particularitatile unei entitati concrete, adicad de ponderea cheltuielilor materiale, de amortizare,
costurile fortei de munca in valoarea adaugatd. Dar, la calcularea presiunii fiscale este inclus impozitul pe
venit achitat de salariati, ceea ce, in opinia noastra, nu este corect.

Aceastd metoda oferd informatii practice valoroase. Este evident care parte din valoarea adaugata trece la
impozite si care parte din profit se cheltuie pentru impozite. Analizdnd componenta surselor mijloacelor
pentru plata impozitelor, este necesar sa mentiondm, mai intdi, posibila discrepantd a acestora cu baza de
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impozitare. Sursa pentru plata impozitelor poate fi doar venitul intreprinderii in diverse forme, si anume:
veniturile din vanzarea produselor, lucrarilor si serviciilor (pentru TV A, accize), costul productiei, urmat de
acoperirea costurilor din veniturile din vanzari (pentru impozitul pe imobil, teren si contributiile la asigurarile
sociale, medicale), profitul intreprinderii in procesul de formare si distribuire, profitului net al intreprinderii,
venitul angajatilor Intreprinderii.

Indicatorii privati ai presiunii fiscale trebuie calculati, in mod rational, conform grupurilor numite de
impozite fata de sursa mijloacelor respective.

Indicele general pentru toate plétile fiscale trebuie, fara indoiala, sa recunoascd marimea valorii adaugate,
care poate fi calculata la entitate prin una din cele doua metode:

o ca diferenta dintre venitul brut al intreprinderii si costurile materiale pentru producerea si vanzarea

produselor;

« casuma veniturilor pentru salarii cu contributii, suma calculata a amortizarii, profitul net si impozite [15].

Acest indicator nu doar sumeaza veniturile Intreprinderii, dar si le compara cu produsul intern brut al tarii,
in baza cdruia este determinatad presiunea fiscald totald. Presiunea fiscald excesiva submineaza baza fiscala
propriu-zisa, reducand valoarea totald a veniturilor fiscale.

Cercetatorul Litvin asociaza indicatorul presiunii fiscale cu numarul de impozite si alte plati obligatorii,
dar si cu structura impozitelor si mecanismelor de colectare a acestora:

SI
PF = =+ 100% 9)

unde:
PF — presiunea fiscala;
Sl — suma impozitelor;
SP — marimea sursei mijloacelor pentru plata impozitelor.

In calitate de mijloace pentru plata impozitelor poate fi ales venitul subiectului economic sub diverse forme.
Metoda permite sa se ia in considerare caracteristicile activitatilor unui subiect economic concret, adica cota
calculelor de amortizare, costul fortei de munci si a materialelor in valoarea adiugata. in acelasi timp, inclu-
derea in calculul presiunii fiscale a indicatorilor precum impozitul pe venit de la persoanele fizice pare a fi
incorecta, deoarece in acest caz entitatea nu actioneaza in calitate de contribuabil, dar ca un agent fiscal [16].

Un alt cerecetator rus, T.K. Ostrovenko, la fel ca si savantul M.I. Litvin, a divizat indicatorii presiunii
fiscale in privati si generalizati. La indicatorii generalizati se refera:

— presiunea fiscald asupra veniturilor intreprinderii (PFV);

— presiunea fiscala asupra capitalului propriu (PFCP);

— presiunea fiscala asupra profitului inainte de impozitare (PFP).

Indicatorii mentionati sunt calculati prin impartirea cheltuielilor fiscale (sau marimea impozitelor datorate
bugetului) la indicatorii corespunzatori. De exemplu:

PFV = %* 100% (10)
unde:

CF — costuri fiscale,
V — venituri din realizarea produselor.
CF

PFCP = o=+ 100% (11)

unde:
VMcp — valoarea medie a capitalului propriu [17].

Conform clasificatiei date de economistul T.K. Ostrovenko, indicatorii privati sunt calculati conform
surselor de compensare: costul, veniturile din vanzari, profitul net si rezultatele financiare. Presiunea fiscala
este definita ca raportul costurilor fiscale fatd de sursa respectivi de acoperire. In plus, la necesitate, conform
acestei metode poate fi calculata presiunea fiscala per lucrator. Acest indicator permite stabilirea contributiei
fiecarui angajat la formarea profitului Intreprinderii din volumul costurilor fiscale in buget. Avantajele acestei
metode constau in faptul ca ea permite calcularea, in diferite grade de detaliere, a presiunii fiscale si poate fi
aplicata pentru subiectii tuturor sectoarelor economice in functie de sarcinile administrative stabilite. Totodata,
aceastd metoda nu tine cont pe deplin de disponibilitatea capitalului propriu circulant al subiectului economic,
necesar pentru formarea surselor de rambursare a datoriilor fiscale.
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Metodologia autorilor V.D. Novodvorsky si R.L. Sabanin releva ponderea asteptata a impozitelor si taxelor
in veniturile estimate si serveste ca o evaluare a sarcinii fiscale in tranzitie la un sistem simplificat cu regim

fiscal general:
ChIT+IePN

PF SFS = —pr * 100% (12)
unde:
PF SFS — presiunea fiscala in cadrul sistemului fiscal simplificat;
ChIT — cheltuielile legate de achitarea impozitelor si taxelor;
IePN — indicatorul estimat al profitului nerealizat (valoarea profitului nerealizat din motivul micso-
rarii pretului cu marimea TVA);
P — profitul realizat pe parcursul anului.

Aceasta metoda de calcul al sarcinii fiscale nu se refera la utilizarea sistemului simplificat in activitatile
pe termen lung ale intreprinderii si nu poate fi utilizata atunci cand se aplica sistemul fiscal simplificat, cand
obiectul impozitarii veniturilor este redus cu suma cheltuielilor [18].

Studiul releva ca presiunea fiscald poate fi utilizatd pentru evaluarea impactului plitilor fiscale asupra
situatiei financiare a entitatii. Acest indicator depinde de mai multi factori, care variaza de la tipul de activi-
tate si se termind cu particularitatile inregistrarii evidentei fiscale si contabile.

Deci, in rezultatul analizei efectuate conchidem ca entitatea trebuie sa calculeze, cel putin o data in sase
luni, presiunea fiscald, pentru a elabora o planificare fiscala optima. Totodata, calcularea presiunii fiscale la
entitate are mai multe obiective. In primul rand, entititile trebuie si calculeze presiunea fiscald pentru a
intelege in ce masurd activitatea si plata impozitelor pot atrage atentia autoritatilor fiscale. In al doilea rand,
calcularea presiunii fiscale poate avea un alt scop important pentru entitate — prognozarea sarcinii fiscale
pentru perioada viitoare. Marimea presiunii fiscale depinde de rezultatele activitatii entitatii, dinamica bazei
de impozitare, modificarea factorilor externi care influenteaza ordinea calcularii si plata impozitelor. Diferite
abordari pentru determinarea acestui indicator au permis identificarea avantajelor si dezavantajelor in tehnicile
existente de calculare a presiunii fiscale.

Concluzii

Deoarece pe agentul economic il intereseaza nu atat marimea valorii adaugate, cat masa profitului realizat,
presiunea fiscala resimtita direct este cea data mai ales de rata impozitului pe venit din activitatea intreprin-
derii. De asemenea, pe masura ce creste profitabilitatea agentului economic si marimea absoluta a profitului,
presiunea fiscala la care este supusa entitatea creste, acest fapt datorandu-se impozitarii liniare a profitului.

Fiecare dintre abordarile analizate sunt aplicabile, insd pentru o analizd completa este nevoie de un indi-

finantarii. Conform acestor criterii, abordarea propusa de savantii A.Kadushin si N.Mihailov este, in opinia
noastra, cea mai completa. Avantajul principal al acesteia consta in faptul ca se propune calcularea indica-
torului presiunii fiscale modificand variabilele prin care pot fi obtinute valorile presiunii fiscale totale. Aceasta
formuld ia 1n considerare ratele de impozitare, capacitatea capitalului, muncii si materiala a productiei, dar si
nivelul rentabilitatii producerii. Cu toate acestea, pentru a atinge efectul maxim, in cadrul analizei se propune
aplicarea metodei propuse de economistii A.Kadushin si N. Mihailov, tinandu-se cont de abordarea expusa de
cercetatorul M.I. Litvin pentru determinarea presiunii fiscale asupra entitatii, dar si pentru evaluarea impac-
tului modificarii ei asupra eficientei economice a intreprinderii. Datele obtinute trebuie completate cu o analiza
a modificarilor cererii pentru produsele intreprinderii in functie de modificarile pretului, ceea ce permite esti-
marea gradului de deplasare a impozitelor indirecte asupra consumatorului.

Analiza comparativa a diverselor metode de calcul al presiunii fiscale asupra entitatii a permis identificarea

urmadtoarelor puncte comune ce pot fi puse in discutie:

« posibilitatea utilizarii impozitului pe venitul persoanelor fizice la calcularea presiunii fiscale asupra
intreprinderii. Majoritatea cercetatorilor nu recomanda ca acest impozit sa fie estimat la calcularea pre-
siunii fiscale, deoarece contribuabilul este angajatul, iar entitatea actioneaza doar ca un agent fiscal,

« necesitatea includerii impozitelor indirecte la calculare;

e necesitatea examindrii calculelor de amortizare ca sursa de platd a impozitelor [19].

Diversele metode de calcul al presiunii fiscale la micronivel, analizate in lucrare, demonstreaza ca cerce-

tatorii au cautat un astfel de indicator al presiunii fiscale, care ar fi universal si ar permite compararea nive-
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lului de impozitare 1n diferitele sectoare ale economiei. Totusi, principalele probleme sunt schimbarile frec-
vente ale legislatiei fiscale si abordarile evident diferite cu privire la metoda de determinare a presiunii
fiscale. In opinia noastra, calculul indicelui presiunii fiscale asupra intreprinderii trebuie si se desfisoare in
cadrul unei metodologii complexe de analiza fiscald. Deci, metoda de calcul al indicelui trebuie sa ofere o
prezentare cat mai completa posibild despre presiunea fiscala absoluta si relativa asupra intreprinderilor. Prin
urmare, calculul indicelui presiunii fiscale nu trebuie sa se efectueze doar in baza unei singure formule.

Pentru fiecare sector al economiei este necesar si se identifice ,,punctul critic” al presiunii fiscale. ldenti-
ficarea ,,punctului critic” al presiunii fiscale optime poate fi directionata catre elaborarea standardelor secto-
riale ale presiunii fiscale marginale prin fundamentarea cotei salariilor, amortizarii si a profitului net in valoare
addugatd. Normele presiunii fiscale pot avea valoare minima si maxima. Dar, in cazul depasirii poate exista
un argument obiectiv pentru cererea de amanare sau anulare a platilor fiscale. Evident, indicatorii presiunii
fiscale trebuie reflectati in rapoartele intreprinderii.
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